Platitor sau neplatitor de TVA
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<p>Avantaje:</p><p>1. Deducerea TVA-ului la achizitii: Unul dintre cele mai mari
avantaje pentru platitorii de TVA este posibilitatea de a deduce TVA-ul achitat la
achizitiile de bunuri si servicii. Aceasta poate reduce semnificativ costurile efective ale
achizitiilor necesare pentru desfasurarea activitatii.</p><p><br>2. Acces la parteneri
de afaceri platitori de TVA: Daca clientii sau furnizorii principali sunt platitori de TVA,
poate fi mai avantajos sa fii si tu platitor, deoarece vei putea emite facturi cu TVA pe
care acestia le vor putea deduce. De asemenea, furnizorii care sunt platitori de TVA
pot oferi preturi competitive.</p><p><br>3. Credibilitate si profesionalism: in unele
domenii, statutul de platitor de TVA poate oferi o imagine de afacere mai serioasa si
mai stabila, ceea ce poate facilita accesul la parteneriate sau contracte de valoare mai
mare.</p><p><br>4. Acces la piata europeana: Platitorii de TVA pot desfasura mai
usor tranzactii cu parteneri din alte state membre ale Uniunii Europene, deoarece au
un cod de TVA valabil la nivel european si pot beneficia de mecanismul de taxare
inversa in unele cazuri.</p><p>&nbsp;</p><p>Dezavantaje:</p><p>1.
Complexitatea administrativa: Platitorii de TVA trebuie sa depuna declaratii de TVA
periodic (lunar sau trimestrial), ceea ce presupune o birocratie suplimentara si, uneori,
necesitatea de a angaja un contabil specializat.</p><p><br>2. Costuri de
conformare: Calcularea si gestionarea TVA-ului implica uneori costuri suplimentare
legate de contabilitate si de consultanta fiscala, in special pentru firmele mici care nu
au un departament financiar bine dezvoltat.</p><p><br>3. Plati in avans ale TVA-
ului: In cazul in care vanzarile sunt mai mari decét achizitiile, firma trebuie sa vireze
TVA-ul incasat la stat, ceea ce poate crea presiune asupra fluxului de
numerar.</p><p><br>4. Preturi mai mari pentru clientii persoane fizice: Daca
principalii tai clienti sunt persoane fizice, aplicarea TVA-ului inseamna un pret mai
mare pentru acestia, ceea ce ar putea face produsele sau serviciile tale mai putin
competitive.</p><p>&nbsp;</p><p><br>---</p><p>Avantajele si dezavantajele
neplatitorului de TVA</p><p=>Avantaje:</p><p>1. Simplicitatea administrativa:
Neplatitorii de TVA nu au obligatia de a depune declaratii de TVA si nu trebuie sa tina
evidente speciale pentru TVA. Acest lucru simplifica semnificativ gestionarea
financiara si reduce costurile administrative.</p><p><br>2. Preturi mai mici pentru
clienti: In cazul in care clientii sunt preponderent persoane fizice sau alte entitati care
nu deduc TVA-ul, neplata TVA-ului inseamna ca produsele sau serviciile tale vor avea
preturi mai mici, ceea ce poate fi un avantaj competitiv.</p><p><br>3. Flux de



numerar mai stabil: Neplatitorii de TVA nu trebuie sa faca plati periodice catre stat
pentru TVA-ul colectat, ceea ce poate contribui la un flux de numerar mai stabil si mai
usor de gestionat.</p><p>&nbsp;</p><p>Dezavantaje:</p><p>1. Imposibilitatea
deducerii TVA-ului la achizitii: Un mare dezavantaj este ca neplatitorii de TVA nu pot
deduce TVA-ul platit la achizitiile lor, ceea ce inseamna ca suporta integral aceasta
taxa ca un cost suplimentar.</p><p><br>2. Dificultati in relatiile cu firmele platitoare
de TVA: Daca clientii sau furnizorii sunt platitori de TVA, acestia ar putea prefera sa
colaboreze cu alti platitori pentru a putea deduce TVA-ul. Astfel, neplatitorii de TVA ar
putea fi dezavantajati in relatiile de afaceri cu aceste firme.</p><p><br>3. Limitare
la 0 anumita cifra de afaceri: Statutul de neplatitor de TVA este disponibil doar pana la
un anumit plafon de cifra de afaceri (300.000 lei pe an). Depasirea acestui plafon
impune inregistrarea ca platitor de TVA, ceea ce inseamna ca firma trebuie sa fie
pregatita pentru acest pas din punct de vedere administrativ.</p><p><br>4. Acces
dificil la piata internationala: in cazul in care o firmé& neplatitoare de TVA doreste sa se
extinda pe pietele internationale, statutul de neplatitor poate crea probleme in relatiile
cu partenerii din alte tari UE, care sunt obisnuiti cu mecanismele de
TVA.</p><p>&nbsp;</p><p><br>---</p><p>Alegerea intre statutul de platitor si
neplatitor de TVA depinde de specificul afacerii, tipul de clienti si de partenerii de
afaceri, precum si de resursele disponibile pentru gestionarea obligatiilor fiscale.
Firmele care se adreseaza clientilor persoane fizice si care au o cifra de afaceri mica ar
putea prefera statutul de neplatitor, in timp ce firmele cu volume mari de achizitii si
clienti din mediul de afaceri ar putea beneficia de pe urma statutului de platitor de
TVA.</p><p>&nbsp;</p>
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